ESPORTARE IN 8 PASSI

una “guida rapida” per le aziende che desiderano
Internazionalizzarsi

#lmportExport

MitHapp

Made In Italy

| mercati Internazionali possono rappresentare
una notevole opportunita per TUTTE LE IMPRESE...
anche quelle piu piccole!

Oggi non esiste alcuna azienda di produzione

che non possa vendere all’estero.

Steve Danese
CEO Mithapp

www.Mithapp.it
www.Mithapp.company




Perche

considerare “unicamente”
il mercato interno,
quando all’estero
avresti notevoli potenzialita?!

1° passo:

Inizia a guardare fuori

dal tuo mercato domestico,
cogliendo tutte le opportunita

che il mercato ti proponel
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2° passo: scegli adeguatamente

il mercato estero nel quale operare

avendo cura di individuare:
1.L'atrattivita del Paese estero:
2.Larilevanza del proprio settore;

3.L’esistenza di specifiche opportunita.
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3° passo: sappi che il “Salto di qualita” M ﬂ:H@j DD

L esssvieecEIeEe v L

Ja con unaricerca “ad hoc”

e scongiuri rischi e costi eccessivi,

distinguendo i vantaggi e le difficolta /“
sia in caso di Export Diretto ?he}»d/i Export Indiretto.




4° passo:

internazionalizza la tua “ic

adottando azioni di Marketing

“necessarie” sul:
e Prodotito
e Prezzo
e Canale di vendita
e Fiere

e Promozione
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5°passo: Adotta un “mix adeguato”
tra investimenti e ricavi,
attraverso I'abbattimento
dei costi di ingresso,

ed un piano consono

al fuo prodotio.
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6° passo: Vendi, vendi

... vendi!

@i,

Abbi cura di considerare nei dettagli:
e Il Contratto di vendita :
e La Logistica
e | Pagamenti

(Internazionali)
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della clientela esteraq,
pianificando un rapporto

duraturo nel tempo!
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8° passo: sappi che

“internazionalizzarsi”
non significa unicamente
“vendere”

... bensi molto di piu!
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Pochi passi ...
umnm wouss GREENLAND

‘ GREENLAND wm ' per nuove opportunita!
UNTED EANAI]A“"‘"‘ =0 e CHIA

BCTATES CANAD - * A

Contattaci,
e ti diremo
come portare
la tua Azienda

nel mercato Mondiale!
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